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Evalúa fortalezas y debilidades complementarias. La mejor alianza es la que compensa lo que te falta.

Valida experiencia previa y referencias. Alíate con empresas que tengan trayectoria comprobada.

Crea un acuerdo marco con alcance, roles y plazos. Formaliza expectativas. Sin contrato, no hay
claridad.

Define responsables y puntos de contacto técnico y comercial. No dejes la comunicación en el aire.
Estructúrala.

Integra un sistema de seguimiento y medición. Establece KPI compartidos para evaluar si avanza
la alianza.

Facilita capacitación y transferencia de conocimiento. Una buena alianza deja aprendizajes.

Celebra logros compartidos y documenta aprendizajes. Las alianzas también se fortalecen
reconociendo éxitos.

Semana 1:
Identifica qué tipo de aliado necesitas: técnico, comercial, regional, institucional.
Revisa tu red actual: ¿hay prospectos cercanos que podrías activar?

Semana 2:
Prepara un perfil de tu empresa para presentarte como socio atractivo.
Lista beneficios mutuos y posibles sinergias.

Semana 3-4:
Agenda reuniones de exploración con posibles aliados.
Usa este checklist como guía en la conversación inicial.

Mes 2:
Formaliza la alianza con contrato marco y cronograma.
Comunica la alianza a tus clientes o comunidad.

No todas las alianzas suman. Pero las alianzas correctas multiplican.

Si quieres que te ayudemos a identificar aliados técnicos, tecnológicos o regionales según tu estrategia
de crecimiento, escríbenos. Podemos analizar tu caso y darte una ruta personalizada de colaboración.
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